
Langues

Cambodgien   

Française

Anglais

Espagnol

Centre d'intérêts

       Voyager 

       Cuisiner

       Peindre

Compétences

S p é c i f i q u e s
Faire l ’étude pr ix  et  de marché 
Sélect ionner les marchés
appropriés à l ’étranger
Déterminer la stratégie marketing
Réal iser les OAV
Identi f ier  les prospects potentiels
Mettre en place de la prospection

I n f o r m a t i q u e s
Pack Off ice
(Word/Excel/Powerpoint/Outlook)
Visuels ,  Schémas et planning
(Canva/Mindview/WIX)
Montage vidéo (CapCut)

B a c  S c i e n c e s ,  T e c h n o l o g i e s  d u  M a n a g e m e n t  e t  d e  l a  G e s t i o n
Spécial isée :  Market ing (mention BIEN)

Formations

2 0 1 6  -  2 0 2 2  |  T e z e n a s  d u  M o n t c e l

D i p l ô m e  p r é p a r é  :  B U T   T e c h n i q u e s  d e  C o m m e r c i a l i s a t i o n
Spécial isée :  Business International  (Achat et  Vente)

2 0 2 2 - 2 0 2 5  |  I U T  d e  S A I N T  - E T I E N N E  

Expériences professionnelles

S t a g i a i r e  a s s i s t a n t e  m a r k e t i n g  e n  B 2 B | F r a n c e  I n v e n d u s

C h a r g é e  l e  p r o j e t  d u  d é v e l o p p e m e n t  à  l ' i n t e r n a t i o n a l  :
Faire diagnostic externe/interne à l ’export  dans le pôle text i le
Mettre en place la prospection avec le commercial  en anglais
Identi f ier  les FCS et  axes d 'améliorat ion de l 'entreprise
Rédiger le rapport  d’étude et présenter le projet  à l ’équipe

S t a g i a i r e  c o n s e i l l è r e  d e  v e n t e | T a p e - à - l ' œ i l

Accuei l  et  consei l  des cl ients 
Faire le pl iage et  le cintrage des vêtements
Faire le réassort  et  l 'ét iquetage des pr ix
Faire la mise en rayon des vêtements et  accessoires (plan
merchandising) 

A l t e r n a n t e  a s s i s t a n t e  a c h a t | I N N O - B

Faire l ’étude du marché et la prospection
Négocier et  gérer la bonne relat ion avec les fournisseurs asiat iques
Gestion du f lux de la marchandise

R é c e p t i o n n i s t e  | U n i v e r s i t é  I U T  d e  s a i n t   E t i e n n e  
Accuei l l i r  les partenaires étrangers de l ’université
Les guider au sein de l ’ IUT
Communiquer exclusivement en anglais

V e n d e u s e  C O U P E  D U  M O N D E  D E  R U G B Y  | F a n a v e n u e
Vendre les produits et  gérer la gest ion de stock
Instal ler  des produits dans les boutiques (plan merchandising)
Uti l iser  de l ’anglais ,  f rançaise et  cambodgien 

C o n s e i l l è r e  d e  v e n t e  |T a p e - à - l ' œ i l
Encaisser les paiements et  f idél iser les cl ients
Consei ls  personnal isés et  créer des contenus sur le réseau de
l ’entreprise

V e n d e u s e  J e u x  O l y m p i q u e s | L e g e n d s
Vendre des produits et  encaisser 
Communiquer en anglais et  en français 

Job Etudiant

PRANG Nihayly

Parfaitement imparfaite ,  je ne
baisse jamais les bras.
Chaque déf i  est  une occasion
de progresser ,  d ’apprendre et
de me dépasser .  

Contact

nihaylyprang.cf@gmail.com

Saint-Etienne 42, France

22 ans

+33 (0)7 66 64 09 44

Site portfolio

https://nihaylyprang.fr/


Languages

Cambodian   

French

Engl ish

Spanish

Interests

       Travel ing

       Cooking

       Paint ing

Education

Science Technology and Management’s cert i f icat ion

“Grade B”

2 0 1 6  -  2 0 2 2  |  T e z e n a s  d u  M o n t c e l

Bachelor 's  Degree in International  Business

(Sales & purchasing)

2 0 2 2  -  2 0 2 5  |  I U T  o f  S A I N T  - E T I E N N E

r e c e p t i o n i s t |  U n i v e r s i t y  I U T  o f  s a i n T - E t i e n n e  
Welcoming the university 's  foreign partners
Guiding them within IUT
Communication exclusively in Engl ish

S a l e s p e r s o n  d u r i n g  R U G B Y  W O R L D  C U P | F a n a v e n u e
Sel l  products and inventory management oversight
Instal lat ion of  products in stores (merchandising plan)
Communications in Engl ish,  French,  and Cambodian

C a s h i e r  | T a p e - à - l ' œ i l
Collect payments and bui ld customer loyalty
Personal ized advice
Create content and publ ish i t  on the company network

S a l e s p e r s o n  d u r i n g  O l y m p i c s  G a m e s |L e g e n d s
Display and Sel l  ​​products
Communicate in Engl ish and French

Part-Time jobs 

Skills

S p e c i f i c  s k i l l s
Carry out an export/ import
diagnosis 
Select appropriate markets
abroad
Drive marketing activ it ies
Prospect

C o m p u t e r  S k i l l s
Pack Off ice
Visuals ,  diagrams and planning
(Canva/Mindview/Worldpress)
Video edit ing (CapCut)

K e y s  s k i l l s
Adaptabi l i ty  
Crit ical  thinking and curiosity 
Organized

Professional experiences 

M a r k e t i n g  A s s i s t a n t  I n t e r n | F r a n c e  I n v e n d u s  ( N O z )

I n t e r n a t i o n a l  d e v e l o p m e n t  p r o j e c t  :
Carry out external/ internal  diagnostics for  export  
Set up prospecting with the sales representative
Identi fy the company's key success factors
Write the study report  and present the project to the team

 s a l e s w o m a n  i n t e r n | T a p e - à - l ' œ i l

Welcoming and advising customers
Folding and hanging clothes
Restocking and label ing pr ices
Stocking clothing and accessories (merchandising plan)

P u r c h a s i n g  A s s i s t a n t  I n t e r n | I N N O - B

Conduct market research and prospecting
Negociate and ensure a good relat ionships with Asian suppl iers
Manage the f low of  goods

PRANG Nihayly

Perfect ly imperfect ,  I  never
give up on anything !  I  t ry to
overcome dif f icult ies .
Motivated and ready to take
on a new chal lenge,  my ski l ls
wi l l  be real  assets to the
success of  my missions.

Contact

nihaylyprang.cf@gmail.com

Saint-Etienne 42, France

22 ans

+33 (0)7 66 64 09 44

Site portfolio

https://nihaylyprang.fr/

